COMMERCIAL B TO B JUNIOR

ENTREPRISE
A.1 est une agence de style spécialisée dans l’univers de la maison.
Fondée en 2014, nous créons et développons des collections pour des marques à visibilité mondiale.
En veille permanente, nous  décryptons les tendances que nous personnalisons.
Notre principal moteur est d’offrir des solutions singulières à travers des créations innovantes.
Pour notre équipe, un projet réussi c’est le résultat d’un travail d’écoute et de synergies d’expertises.

MISSIONS ET TACHES
Sous la responsabilité de la direction, vous avez pour principale mission de promouvoir et vendre nos services auprès d’une clientèle professionnelle, et développer ainsi le chiffre d’affaires.
En tant que représentant de l’agence, vous devez être sensible à notre approche stylistique pour mettre en avant la qualité de nos services.

Vous serez en charge de :
· Identifier les opportunités de développement, explorer de nouveaux domaines d’intervention, démarcher de nouveaux comptes
· Proposer des stratégies de prospection et développer des offres marketing et commerciales
· Gérer et développer notre portefeuille clients 
· Effectuer le suivi qualité clients et analyser l’évolution de leurs besoins 
· Elaborer et négocier des propositions commerciales 
· Suivre l'exécution des contrats et de la satisfaction clients 
· Effectuer un reporting commercial régulier de votre activité à la direction
· Réaliser une veille concurrentielle

PROFIL
Diplômé-e d’une formation commerciale, vous justifiez d’une première expérience réussie de commercial Terrain auprès d’une clientèle BtoB, idéalement en vente de services aux entreprises.
Vous disposez d’une bonne maîtrise des techniques de prospection commerciale et êtes à l’aise dans la présentation clientèle.
Rigoureux, autonome et organisé, vous êtes dynamique, volontaire et disposez d’excellentes qualités relationnelles. Vous vous décrivez comme quelqu’un d’enthousiaste doté d’un grand sens de la qualité de service.
Vous êtes parfaitement bilingue français/ anglais.
Une sensibilité artistique et une connaissance du marché et de l’univers de la décoration et de la maison serait un plus.

CONDITIONS DU POSTE
CDD puis CDI – Temps plein
Rémunération composée d’une part fixe et d’un variable à définir selon profil
Poste à pourvoir en septembre
Vous serez basé dans nos locaux à Saint Denis 
Avantages : Tickets restaurant + 50 % carte de transport/ Téléphone professionnel et ordinateur portable


CONTACT
[bookmark: _GoBack]info@apointun.fr
