TECHNICO-COMMERCIAL 

BOUSSAID Menad
Né le 19/08/1989
09 Rue Montesquieu, 91700,
Sainte-Geneviève-Des-Bois.
06 51 16 53 42
boussaid_menad@yahoo.fr 
Marié

Permis B

2015                     Développement des compétences et aptitudes commerciales.
Alger-Algérie       MDI Alger.
2013                     Superviseur en Hygiène Sécurité et environnement.
Bejaia-Algérie     Centre de Formation des Préventions et des Risques.
2012                     Diplômé d’un master en électrotechnique option des réseaux                                                                                 .                            électriques.
Bejaia-Algérie     Université de Bejaia
2010                     Diplômé d’une licence en électrotechnique
Bejaia-Algérie     Université de Bejaia
2010                     BAC, série science de la nature et de la vie
Bejaia-Algérie     Lycée Mixte de Sidi Aich.
Mars 2017 jusqu’à ce jour : Technico-commercial Energy Management & Low Product Paris et nord de France, au sein de SIEMENS, dont mes principales missions sont :

· Développer la présence des produits SIEMENS chez le distributeur ;

· Valoriser l’emplacement et la visibilité des produits SIEMENS dans les surfaces de vente ;

· Relayer les promotions à l’aide de supports de communication et mises en avant ;

· Exploiter des challenges et des promotions ;

· Relayer les incentives en local et participer aux journées commerciales ;
· Former les distributeurs aux spécificités des produits SIEMENS ;

· Aider le déploiement de la force de vente du distributeur dans la promotion des produits, solutions et services SIEMENS ;

· Prospecter de nouveaux clients.

2013 – 2016 : Ingénieur Technico – commercial, au sein D’AMIMER ENERGIE SPA, leader algérien dans le domaine de groupe électrogène, centrale électrique, groupe de soudure et compresseurs d’air. Exerçant principalement dans les segments du BTP, de l’hydraulique, les hydrocarbures et la télécommunication (prospection, négociation, réponse aux appels d’offres, Chiffrage des projets).
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COMPÉTENCES





Technique de vente - prospection


B to B


Initiatives et gestion des priorités


Suivie de projets


Négociation 


Sens du relationnel, de la communication et de l’écoute


Esprit d’analyse


Gestion de la relation client


Planification





Langues


Français : Courant


Anglais : Moyen


Arabe : Courant


Kabyle : langue maternelle.





Informatique


Word, excel, power point, dynamique NAV (ERP), Matlab.





CENTRE D’INTÉRÊT





Informatique


Sport collectif (football)


Voyage











































































































EXPERIENCES PROFESSIONNELLES











