
 

 

 

 

 

 

 
 

 

 

 

 
 

 

� COMPETENCES PROFESSIONNELLES  

 

� Analyser des besoins en assurance d’un client, d’un prospect.   ���� 

� Développer un portefeuille de clients, de prospects.    ��� 

� Définir les termes du contrat d’assurance avec le client.    ���� 

� Mettre à jour le contrat d'assurance du client.      ��� 

� Vendre des produits ou des services d’assurances.     ���� 

� Arrêter les termes du contrat d'assurance avec le client.    ���� 

� Promouvoir des produits financiers auprès d’une clientèle.   ��� 

� Enregistrer les opérations courantes en agence bancaire.     ���� 

� Utiliser les outils informatiques et suites bureautiques.    ���� 

� EXPERIENCES PROFESSIONNELLES 

 

� Août - Septembre 2015, CREDIT MUTUEL, Montpon et Périgueux, conseiller d’accueil 

� Octobre 2014, BANQUE POPULAIRE, Montpon, stagiaire collaborateur d’agence 

� Janvier - Février 2014, AXA ASSURANCES, Montpon, stagiaire collaborateur d’agence 

� Octobre 2012 à Mai 2013, ECG ASSURANCES, Tunisie, téléconseiller commercial 
 

� FORMATIONS ET DIPLOMES 

 

� 2015, BTS Assurance en formation continue, IF2E - Mérignac 

� 2011, L1 Administration Economique et Sociale (Niveau) - Bordeaux IV 

� 2009, Baccalauréat ES mention assez bien, Lycée Arnaut Daniel - Ribérac 
 

� EXPERIENCES CITOYENNES 

 

� 2013 à 2015, Président du Tennis Club Moulin-Neuf  

� 2010 à 2012, Trésorier du Football Club Echourgnac 

� 2008 à 2010, Maire du Conseil Municipal Jeunes de Montpon-Ménestérol 
 

� INFORMATIONS COMPLEMENTAIRES 

 

� Permis B, véhiculé 

� Anglais, B1 (CECR), Espagnol, B1 (CECR)  

� B2I (Brevet Informatique et Internet)  

� Hobbies : tennis, football, cinéma et séries télévisées  

 

Rémi MATHIEU--FOLTRAN 
25 ans 
 

Titulaire d’un BAC
+2

, j’aspire à intégrer le marché 

du travail dans le secteur de l’assurance (CDD, CDI). 

 

↸   25, Rue Edouard le Corbusier 

        24700 MONTPON-MENESTEROL 
 

�   remi.mathieu.foltran@gmail.com 
 

 �    06 84 32 18 26 

 


