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INFORMATIONS





     ►    Anglais        lu, parlé, écrit


  





LANGUES





    ►   2008   Diagnostiqueur Immobilier


    Centre E.B.T.P. d’Aucamville (Toulouse)


              


      ►   2007 B T S  MUC 


Management des unités commerciales                                           





   





  








FORMATION





EXPERIENCE PROFESSIONNELLE





COMPETENCES





  06.85.20.96.49








Disponible immédiatement,


prêt pour un nouveau défi professionnel,


18 années d’expérience.








► Commerce 





• Gestion et recrutement de personnel


  (Planning, distribution de tâches, contrôles, formation)�


• Formateur merchandising.


• Accueil de la clientèle, conseils, ventes, tenue


  des comptabilités auxiliaires (clients, fournisseurs) 


• Gérant formateur. (magasin pilote en 2001)


• Gestion de stocks (inventaires journaliers, mensuels)


• Commandes, réassorts, 


• Facturation des ventes et des stocks. 


  Réception et  mise en rayon favorisant l’envie


  du produit. 


• Enregistrements de factures, pointage de comptes,


  établissements de devis. 


• Technique de pose : revêtements muraux, peintures


  et enduits. Traitement de pathologies humides.


• Elaboration de plans de mobilier magasin.








► Bâtiment 





• Sérieuses aptitudes dans le domaine photovoltaïque.


• Bonnes connaissances en technique du bâtiment,


  Perception technique de la planification au conseil.


• Réalisation de dossiers techniques amiante (DTA)


  pour  la  ville de Castelsarrasin (82) et réalisation


  de dossiers techniques avant démolition et avant


  travaux. Devis, prise de rendez-vous, ouverture et


  suivi de dossier, rédaction de rapports,


• Missions terrain : plomb, DPE, Gaz, Amiante et


  états parasitaires, loi Carrez.


  





► Informatique





• assemblage de PC (Hardware)


• Maîtrise de logiciels de dessin, Photoshop,


• Bonnes connaissances de Publisher, Word, Excel...


• Maitrise de l’internet.


 





  Gérald  Barbier  


  22 Rue Grossolle


  33210 Castets en Dorthe


  


           


         09.81.78.33.67


          � HYPERLINK "mailto:barbier-gerald@bbox.fr" �barbier-gerald@bbox.fr�





                    Permis A et B


                 46 ans - célibataire





  ► Sport  passionné de sports mécaniques


                  et de plongée sous-marine.


  


  ► Divers bricolage, guitariste amateur.


  


  








 ►   2013 - 2014                           Entrepreneur





                  Société GERALD MULTI-SERVICES à Caudrot (33)





Dépannage et maintenance informatique


professionnels et particuliers





  ►   2009 - 2012                    Directeur de Magasin


                   


2011 - 2012      Société CJ DISTRIBUTION - COSY Crazy à Langon (33)


               Décoration de la maison, art de la table, mobilier de jardin





2009 - 2011      Société SAS Espace Design - MAX PLUS à Langon (33)


       Déstockage,  surplus de stocks, vins, fins de séries…





Développement du CA (+15% en moyenne)


Suivi des résultats  / objectifs prévisionnels


Encadrement jusqu’à 12 personnes


Animation de l’équipe de vente (challenges commerciaux	)


Mise en œuvre de la stratégie commerciale


Merchandising 


Gestion des stocks, commandes fournisseurs, 


Planning de livraisons, gestion de caisses, vente.


Fidélisation de la clientèle


     


  ►   2008 - 2009               Diagnostiqueur immobilier          





                      Réalisation de contrôles d’habitations, bilan de l'état du bien.





Réalisation de missions pour la ville de Castelsarrasin (82)


Exécution de diagnostics (IPL Aquitaine à Bordeaux (33)





  ►   2006 - 2008                     Adjoint de magasin





                  Société Euro-Textiles (BABOU) à Porto – Portugal


                      Equipement de la famille, décoration de la maison





              -       Implantation et gestion d’une surface de vente de 2500m²,


              -       Formation  de personnel (16 personnes), gestion et réceptions


                      de livraisons, commandes fournisseurs, gestion de  caisses. 








  ►   1995 - 2006                     Gérant de Magasin





                      Société CHANTEMUR France 


          Vente au détail de papiers peints, peintures murales, tissus





              -       Encadrement et formation de personnel (6 personnes).


              -       Gestion et facturation des ventes.


              -       Vente, conseils et gestion des besoins du client.





                            Gérance de 3 magasins :





2003-2006     à Saint Pierre du Mont (40) → CA de 820K€ à 1M€ en 3 ans





1998-2003     à Ste Geneviève des Bois (91) → CA de 1,1M€ à 1,5M€ en 5 ans





1995-1998     à Buchelay (78) → CA de 490K€ à 840K€ en 3 ans


                    




















 





Je peux vous apporter


bien plus que ce CV !





  ► Gestion point de vente


      ·  Merchandising de linéaires.


      ·  Créer, développer, fidéliser la clientèle.


      ·  Conseiller et gérer les besoins du client.


      ·  Participer au développement des


          objectifs fixés.


  


   ►  Management


      ·  Encadrement, formation de personnel                   


      ·  Réalisation de challenges vendeurs.                                         


         ·  Planning et coordination d’équipe





   ►  Administratif


      ·  Gestion et tenue de stocks


      ·  Planning de livraisons, commandes


       ·  Gestion de caisses, pointage bancaire


       ·  Facturation des ventes et des stocks





  ►  Outil informatique


      ·  Maitrise du pack OFFICE


      ·  Maitrise de Photoshop


        ·  Utilisation logiciels de gestion magasin


      ·  Assemblage de PC (Hardware)








