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Acheteur – Analyse Marketing E-commerce

- Entreprenant,
- Polyvalent,
- Ouverture d’esprit,
- Leadership.


16 Bvd Saint Conwoion 	
35000 Rennes
Tel : 06.17.45.52.37
26/12/1990
Mail : vincentange.pro@gmail.com
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	Bachelor en Management - Ecole Supérieure de Commerce de Rennes (ESC Rennes)
(BAC+3) : International Business Programme in Management (IBPM)

1ère Année : Tronc commun (30% cours enseigné en anglais) Marketing – Finance – RH – Vente
                   Réalisation en groupe d’un business plan élaboré, sur une période de 6 mois
                   Stage 8 semaines : SAS Caractère et Cætera : Mise en place d’une filiale 
2ème Année : Tronc commun (70% cours enseigné en anglais) Marketing – CSR – Supply Chain
                    Alternance au sein de ma propre société Privelis (voir ci-dessous), 9 mois   
3ème Année : Année Spécialisation : Sales & Marketing (100% cours enseigné en anglais) 
                   Semestre d’échange universitaire, à l’université Rey Juan Carlos de Madrid.
                   Stage 2 mois : SAS Prividef (mise en place système de vente : Marketplace*)
                   (*C-Discount, Rue du Commerce, Pixmania, PriceMinister, Fnac, Amazon, Ebay)
                   MEMOIRE : La contrefaçon au milieu des réseaux professionnels

Titulaire du Baccalauréat Sciences Techniques de Gestion option Marketing au Lycée de la Salle, à Rennes.




Acheteur – Analyse marketing - Société Prividef

www.prividef.fr est un site e-commerce réservé aux ressortissants du Ministère de la Défense, distribuant des biens de grande consommation (électroménager, hifi, biens culturels, prêt-à-porter…). 
Missions :
· En charge du projet de création de l’espace Market Place Prividef 
· Achat de stocks auprès de fournisseurs (Italie, USA, Angleterre) dans le domaine du textile, électronique et biens de consommations
· [bookmark: _GoBack]Mise en place du projet « Rzo » : Plateforme communautaire réservé aux militaires
· Création d’opérations commerciales : sélection de produits, négociations avec les fournisseurs, création de fiches produits, newsletters, suivi des ventes. Exemples : Opération TV LED 3D, Appareils petit électroménager. 
· Calculs de rentabilité avec création de produits (Magento, Sage) à l’aide de l’outil Workit (logiciel comparatif de prix en temps réel)


Gérant - Société Privelis           
                                                                                                        
En parallèle de mes études, et suite à mon expérience en tant qu’associé, j’ai décidé de créer ma société, ayant pour activité, rapporteur d’affaires dans le monde du prêt-à-porter destocké. Ma mission consistait à trouver pour mes clients (ventes privées, magasins de destockage) des stocks en provenance de licenciés de marques désirant se séparer de stocks issus d’anciennes collections. CA 2011 : 45.000€. Grâce à cette société, je me suis ainsi rapproché du projet Prividef.

· Achats en Italie, Royaume-Uni, USA, Allemagne, Pays Bas
· Clients : Sites Ecommerce, Ventes Privée, Magasins de destockage
· Organisation de ventes privées à mon compte : 30 place des Lices, Rennes
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Stagiaire – Mise en place d’une filiale – Caractères Et Cætera, Agence de Traduction

Dans le cadre de mes études au sein de l’ESC Rennes, j’ai effectué un stage dans la société Caractères Et Cætera. Mon objectif était de mettre en place une nouvelle filiale (étude de marché, prospection, prévisionnel) sur le Référencement Naturel et Payant.

L’objectif de la société étant d’associer ce nouveau service aux prestations actuelles (traduction de fiches produits, sites e-commerce).



Associé - SARL Prince des Marques

Avec un associé, nous avons créé une société qui a pour activité la vente de vêtements de marques sur Iinternet.
· Utilisation de Prestashop
· Expédition via Colissimo
· Boutique en ligne sur Ebay
CA global : 18 000€
Cette expérience m’a permis d’appréhender le monde du travail, et l’univers du textile. Par ailleurs, je conserve de multiples contacts avec divers fournisseurs.



Agent d’accueil -  Crédit Agricole, agence de Rennes Poterie 


	
	

	
	



COMPETENCES 

	
	Système d’exploitation Windows, outils bureautique (Word, Excel, PowerPoint, Access, Photoshop, logiciels emailing, WorkIt, Magento, Sage, Prestashop…)
Commercial, Relation client, Négociation, Analyse et stratégie
Animation du réseau social dans un cadre professionnel (Facebook), Google Analytics


LANGUES

	Anglais : TOEIC score 710 – (pratique quotidienne de l’anglais pendant la scolarité à l’ESC Rennes)

	Espagnol: DCL (Diplôme de Compétences en Langue étrangère délivré par le Ministère de l’Education Nationale) niveau 2 – (pratique quotidienne de l’espagnol pendant le semestre à Madrid)



DIVERS
	
Centres d’intérêts : voyages, mode, Histoire, intégration des réseaux sociaux dans les stratégies d’entreprise, presse économique et sportive
Vie associative : football (joueur, arbitre officiel de niveau national, entraîneur niveau district)
Titulaire du permis de conduire B
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