[bookmark: _GoBack]Synthèse Individuelle :
	Questions à se poser
	Réponses à apporter

	Quelles tâches ai-je réalisé ?
	J’ai tout d’abord analysé l’offre locale en prenant compte les différents concurrents. 
Ensuite j’ai évalué la possibilité d’instaurer une nouvelle gamme de produit de jardin afin de désaisonnaliser les ventes. 

	Pourquoi ai-je réalisé ces tâches ? (dans quel but)
	L’analyse de la concurrence a été réalisée dans le but d’établir une liste des entreprises afin de pouvoir examiner si l’insertion d’une nouvelle gamme de produit de jardin permettrait à Desjoyaux d’augmenter leurs ventes durant la période creuse de mai à octobre. 
De plus, cette analyse m’a permise de constater que l’entreprise Desjoyaux avait un principal concurrent.

	Quels supports ai-je produis ?
	J’ai créé une carte des concurrents sur Google Maps. De plus j’ai réalisé des plans de marchéages pour chaque concurrent ayant l’activité semblable à celle de Desjoyaux (Vente + Pose) en faisant ressortir les 3 variables : Les produits, la communication et la distribution.
Pour finir j’ai examiné l’environnement concurrentiel avec les forces et les faiblesses de ces mêmes concurrents sous Word.
Pour la solution, j'ai analysé la gamme des produits de jardin que pourrait mettre en œuvre l'entreprise Desjoyaux dans leur magasin à l'aide d’Open Office.

	Quelle démarche ai-je mise en œuvre ?
	J'ai tout d'abord appelé l'entreprise afin d'acquérir le nom des concurrents. A partir de là j'ai réalisé ma carte concurrentielle, et j'ai analysé les sites des concurrents pour faire ressortir les plans de marchéage de chacun. Ensuite j'ai établit un tableau avec les forces et les faiblesses de l’environnement. 
Pour la solution, à l'aide du catalogue de la marque Desjoyaux j'ai extrait les produits de jardin qui pourraient plaire aux clients potentiels à l'aide du questionnaire. De plus, j'ai réalisé une simulation de l'aménagement des produits de jardin.

	A quelles contraintes ai-je fait face ?
	J’ai rencontré des contraintes de temps, ainsi que des contraintes informatiques avec l’impossibilité d’avoir une salle durant mes heures d’étude. De plus, le gérant de l’entreprise étant en permanence en déplacement je n’avais pas les informations en temps réel. 

	
Synthèse individuelle des informations récoltées
	I- Les concurrents menaçants.

Les concurrents locaux se divisent en deux groupent : Ceux pour qui l'activité est semblable à celle de Desjoyaux et ceux qui n'ont que la vente de matériaux de piscines. D'après l'analyse de la concurrence j'ai pu constater que par leur activité et leur produit APJD à Preignan apparaissait comme le concurrent le plus menaçant pour Desjoyaux. Cependant, Desjoyaux reste quand même compétitif par leur savoir-faire et la notoriété de la marque.

II- La pertinence de l'insertion d'une nouvelle gamme de produits de jardin.

La solution est d'attirer de nouveaux clients qui seraient intéressés par une nouvelle gamme de produits de jardin. Desjoyaux proposent des produits modernes et originaux jouant sur la notion de qualité. La solution permettrait donc de désaisonnaliser les ventes en attirant une nouvelle cible dans le magasin grâce à la communication.
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