Le monde offre de manière illimitée des réserves en énergie comme le soleil, le vent et l'eau. C’est l’une des principales missions de notre époque d’exploiter tout le potentiel de ces ressources à grande échelle. ENERCON relève ce défi. Ses employés très motivés contribuent au succès de toute la société ENERCON. En tant que leader sur les marchés allemand et français de la production d’éoliennes dernière génération, nous possédons des sites de productions sur trois continents (dont un site en France) et sommes présent sur le marché dans 39 pays. 
Pour accompagner notre fort développement nous recherchons un(e) 

Ingénieur Commercial (H/F)

Missions :

· Suivi et conseil des clients et décideurs ;

· Planification, coordination, commercialisation et gestion de projets éoliens ;

· Autonomie dans la préparation et la conduite de l’analyse de chaque projet, la réalisation des calculs de rentabilité ainsi que la conduite des présentations et des négociations ;

· Accompagnement des clients dans toutes les phases du projet.
Profil :

· Diplômé d’une école d’ingénieur ou d’une université technologique ;

· Vous avez deux années d’expérience professionnelle (de préférence dans l’industrie éolienne) ;

· Vos connaissances techniques et commerciales vous permettront d’être rapidement opérationnel(le) ;

· Vos points forts sont la communication et la capacité de synthèse ;

· Vous accomplissez vos fonctions d’une façon parfaitement autonome en ayant clairement défini vos objectifs.

· Vous maitrisez l’anglais à l’oral et à l’écrit. L’allemand est un plus.

Après une formation d’un an sur nos différents sites français et allemands, vous rejoindrez votre bureau (Vertou (44), ou Le Meux(60))   
ENERCON est une société à forte progression et tournée résolument vers l’international qui vous offre d’excellentes perspectives d’évolution. Merci de postuler  par mail : adeline.macke@enercon.de
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Ingénieur Commercial (H/F)
Lieu de résidence:  Le Meux, Code référence: FR103063



 
Votre mission



Suivi et conseil des clients et décideurs ; 
Planification, coordination, commercialisation et gestion de projets éoliens ; 
Autonomie dans la préparation et la conduite de l’analyse de chaque projet, la réalisation des calculs de rentabilité ainsi que la 
conduite des présentations et des négociations ; 
Accompagnement des clients dans toutes les phases du projet. 



 
Votre profil



Diplômé d’une école d’ingénieur ou d’une université technologique ; 
Vous avez deux années d’expérience professionnelle (de préférence dans l’industrie éolienne) ; 
Vos connaissances techniques et commerciales vous permettront d’être rapidement opérationnel(le) ; 
Vos points forts sont la communication et la capacité de synthèse ; 
Vous accomplissez vos fonctions d’une façon parfaitement autonome en ayant clairement défini vos objectifs. 
Vous maitrisez l’anglais à l’oral et à l’écrit. L’allemand est un plus. 



 
Après une formation d’un an sur nos différents sites français et allemands, vous rejoindrez votre bureau (Vertou (44), ou Le Meux
(60))   
 



ENERCON est une société à forte progression et tournée résolument vers l’international qui vous offre des perspectives 
d’évolution. Merci de postuler en ligne. 
Pour toute question vous pouvez nous contacter : adeline.macke@enercon.de



Intéressé (e) ?











